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IDENTIDAD DIFERENCIACION D\FERENCI 3
S DE TU COMPETENCIA
*
Identidad Conoceatu  Analizaatu
B CLIENTE {9 COMPETENCIA VMOR UNl(
- Puedo alcanzar la diferenciacién, sin tener claro, quién soy?
6 [ == seveicn » “Cuando usted no tiene identidad, termina compitiendo por precio.”
* gy - “Diferenciacion es la capacidad de ofrecer algo tinico, relevante y dificil de imitar.”
nq.u - “La verdadera diferenciacién no empieza en el producto, Empieza en la persona.”
Lﬁ "La ventaja competitiva no esti en el producto, esta en usted.”
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;PORQUE ES IMPORTANTE
- PASION —> PROPUESTA DE VALOR mPASION eNLosNEGOCIOS ?
5 [
& » o
Identidad [
“En Emprendimiento, la pasién es resistencia.”
= “ Trabajo de largo aliento con recompensas lejanas en el tiempo.”
6 “La pasién es lo que lo hace quedarse, cuando los resultados no llegan.”
= R La propuesta de valor es lo que hace que alguien diga, “esto vale la pena”.
man “si a usted no le iona lo que hace, difi alguien va a percibir valor en eso.”
“Se vende con PASION.”
TE DA ENERGIA
! para superar desafios
*
TE IMPULSA a continuar
cuando hay problemas
8 INSPIRA a tus clientesy equipo
*
LA PASION Es *
EL MOTOR DE TU NEGOCIO! 2
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TRIADA DEL EMPRENDIMIENTO
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1. CONOCIMIENTO
2. HABILIDADES Y DESTREZAS

-
e 3. MOTIVACION
= :

24 v Poder hacer (capacidad operativa)
'w Querer hacer (motivacion)

1;1 S Saber hacer (conocimsento técnico)

& » Poder hacer (capacidad operativa)

[ = [—[=] S1NO SABES COBRAR,

+ NO TIENES NEGOCIO.
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